C
C’ CCI NANTES ST-NAZAIRE

Formation Pro

ET SI MES COMPETENCES LINGUISTIQUES
ET MON SENS

COMMERCIAL
M’OUVRAIENT LES PORTES

DE LINTERNATIONAL ?

Une formation commerciale congue pour et T
avec les entreprises. ’

Une formation diplomante reconnue
par I'Etat de niveau Il (Bac+4).
Labellisé Bachelor des CCI.

Sous contrat de formation %ndgnne
professionnelle caromasni

11 mois pour apprendre et entreprendre
(1029 heures en centre de formation)

\
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Une équipe pédagogique de consultants
experts et des partenariats avec les acteurs
du commerce intemational

Une formation unique, adaptée aux besoins

des entreprises de la région Pays de la Loire
e
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Devenir :

* D'acquérir les compétences et les connaissances indispensables pour * Directeur des ventes Export
exercer des missions de développement commercial a I'intemational aupres (responsable stratégie Commerciale Export)
d’entreprises de tous secteurs d'activité, « Responsable export

* De bénéficier d'une expérience professionnelle concrete au travers « Chef de Zone Export

d’'une mission de développement export pour le compte
d’une entreprise,

* De valider un diplome reconnu par I’Etat de niveau Il (Bac+4) - ,
Labellisé Bachelor des CCI. * Acheteur Intemational

* Responsable Administration des Veentes Export
* Attaché Commercial Export
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AUX METIERS COMMERCIAUX

SNBIGEAN CONTRIBUER A ELABORATION DE LA STRATEGIE
COMMERCIALE A UINTERNATIONAL

* Participer au développement de son entreprise a I'intemational en conduisant des diagnostics stratégicues (diagnostic inteme / diagnostic exteme)
* Elaborer une stratégie commerciale et/ou marketing a I'intemational et la vendre a la direction
« Définir un plan d'actions commerciales a I'interational, dans le respect des orientations stratégiques retenues par la direction

IBIGEBN PILOTER LA COMMERCIALISATION DE LOFFRE DE LENTREPRISE
A LINTERNATIONAL

* Cibler les prospects et clients sur le marché intemational en vue de commercialiser I'offre de I'entreprise

* Préparer et organiser |'action commerciale a I'international sur les plans marketing, logistique et stratégique

* Prospecter, vendre et assurer la négociation, en langues étrangeres, de contrats commerciaux a I'intemational

* Fidéliser ses relations d'affaires et gérer son portefeuille clients / fournisseurs (réseau de partenaires)

* Evaluer les résultats commerciaux de sa zone ou secteur, et rendre compte de I'activité déployée a l'intemational
* Maitriser le processus d'achat a I'intemational

SBIGEEN ANIMER UNE EQUIPE DE COMMERGIAUX EXPORT ET/OU
DES COLLABORATEURS BASES A LETRANGER

* Contribuer a la constitution et/ou au renforcement d'un réseau de partenaires a |'intemational
* Animer, piloter et développer, I'activité d’une équipe commerciale inteme et/ou externe
* Suivre et évaluer la performance individuelle et collective, au regard des objectifs et de la politique commerciale de I'entreprise

BIGEDY COORDONNER LA GESTION ADMINISTRATIVE, FINANCIERE ET LOGISTIQUE
DES OPERATIONS ET CONTRACTUALISATIONS A LINTERNATIONAL

* Maitriser les techniques administratives et documentaires du commerce intemational

» Assurer le suivi du montage administratif et juridique des contrats a I'international et veiller a leur conclusion

* Anticiper et gérer les risques financiers des opérations commerciales réalisées a I'intemational

* Sélectionner les modalités, coordonner et assurer le suivi des opérations d’acheminement de biens ou services au plan intemational

_ MAITRISE PROFESSIONNELLE

* Développer ses compétences métier en milieu professionnel
« Réaliser en entreprise une mission export opérationnelle intégrant des objectifs, chiffrés et mesurables

" BIocF BLOC D’APPRENTISSAGES TRANSVERSAUX

* Cohésion et dynamigue de groupe
+ Développement durable et citoyenneté - Responsabilité sociétale en entreprise - Valeurs de I'économie sociétale - Santé & prévention
* Projet professionnel, techniques de recherche d’emploi & accompagnement
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Pour répondre a vos questions :

Gondicrs 02 40 44 42 03

Email : m.leroux@nantesstnazaire.cci.fr

* Justifier d'un niveau Bac+2 ou justifier d'une expérience
professionnelle de 3 a 5 ans minimum dans des fonctions Conditions

commerciales a I'intemational. T N
L de delivrance du diplome

» Justifier d'un niveau d'anglais équivalent a I'echelon B1

(référence grille de I'Europe) a 'entrée en formation ou en cours e référentiel de certification se compose de contrdles continus, de la

de formation ainsi que la maitrise d'une seconde langue vivante TR ; ; , A :
: ) ) nstitution d'un ier professionnel, d'un tenance et de |'évaluation
(allemand, espagnol, francais langue étrangere FLE). CONSHUHO du dossg professionnel, d'une soutenance et de ['évaluatio
des acquis en entreprise.

» Justifier d'une expérience professionnelle (cumulée ou . _ _ o

continue) de 24 mois minimum (dont 3 mois mini en France) et Le candidat sous contrat de formation professionnelle ayant satisfait aux
avm;achege sa fo;mapon |r|1||t|ale detEUg plus de,? F?%IS et/ou modalités du référentiel de certification recoit un diplome reconnu par

une formation professionnelle (si cette demiere etaitfinancee  pegat de « Responsable en Commerce Intemational» de niveau Il (équivalent

ar la région) depuis plus de 24 mois. L . . . o .
P Saticf g ) p P de sélection d tre de formati BAC +4) enregistré au Répertoire National des Certifications Professionnelles
o Satisfaire aux épreuves de sélection du centre de formation ; U
(tests de positionnement et entretien de motivation). (parution au JO du 14 janvier 2010).
* Signer une convention de stage avec une entreprise régionale Dans le cadre de la modularisation, le dipléme peut étre vaIiQé par bloc ou
(apres validation par le centre de formation) pour développerou  dans son intégralite. Il peut €tre obtenu egalement par la voie de la VAE.
creer le service export d’'une PME régionale.
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