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@) Objectifs

- Déterminer le potentiel d’'un marché
- Rencontrer des prospects
- Tester votre offre.

22 public

Toutes les entreprises exportatrices

Q\ Notre offre

- Mise en place d’un programme de rendez-vous B2B ciblés et qualifiés avec nos partenaires dans le
pays cible,
- Accompagnement de projet.
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=>> Points analyses

- Un rendez-vous avec votre Conseiller CCl International pour évaluer le potentiel du marché et
établir un cahier des charges de la mission.
- Un rendez-vous post mission pour définir le plan d'action.

<7 points forts

- Une réunion de préparation

- Pitch en anglais « comment présenter sa société de fagon efficace » par un cabinet spécialisé
- Accés au blog CClinternational « missions a l'étranger », informations et moyen d'échanges
pendant la mission

- Zoom Sur : checklists mission de prospection, visite de salon, participation a un salon

- Appui logistique : hotels a tarifs négociés, interprétes performants, bons plans....

- Proposition de financements adaptés par votre conseiller CCI International,

- Appui d'un réseau de partenaires sélectionnés dans chacun des pays ciblés.
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